Тема: Оценка экономической эффективности деятельности организации

1. Виды прибыли в бухгалтерском учете
2. Виды рентабельности
3.Показатели экономической эффективности производства продукции сельского хозяйства

1.
Прибыль – это главная цель любой предпринимательской деятельности, самый важный показатель, позволяющий оценить эффективность и будущее бизнеса. В целом в экономике прибыль – это положительная разница между суммарной выручкой, полученной экономическим субъектом от производства и реализации товаров, оказания услуг или выполнения работ, и затратами на осуществление этой деятельности. То есть, прибыль — это положительная разница между доходами и всеми затратами
Выручка это доходы в стоимостном выражении от обычных видов деятельности, т. е. увеличение экономических выгод от продажи продукции и товаров, выполнения работ, оказания услуг.
Есть отдельные виды доходов, которые могут быть как доходами от обычных видов деятельности, так и прочими доходами. Их отнесение к той или иной группе зависит от того, является ли такой доход предметом деятельности организации. Что относится к предмету деятельности, каждая организация определяет самостоятельно с учетом критерия существенности, систематичности доходов и иных факторов.
Себестоимость продукции - денежное выражение стоимости продукции за вычетом той части, которая идет на образование прибыли (чистого дохода). В себестоимость входят затраты прошлого овеществленного труда или израсходованные средства производства и необходимая часть затрат живого труда (труд на себя или затраты на оплату труда). Различают производственную и полную (коммерческую) себестоимость продукции. Коммерческая себестоимость включает затраты на производство и реализацию продукции.
В зависимости от нюансов расчета, а также от того, в какой именно отчетности отражается показатель, можно выделить следующие виды прибыли в бухучете:
· валовая прибыль;
· прибыль от продаж;
· прибыль до налогообложения;
· чистая прибыль. Иначе она называется нераспределенная прибыль отчетного периода;
· нераспределенная прибыль организации в целом.
Валовая прибыль – это прибыль организации от обычных видов деятельности, рассчитанная без учета коммерческих и управленческих расходов.
Посчитать валовую прибыль можно по следующей формуле:
Валовая прибыль = Выручка от обычных видов деятельности – Себестоимость продаж

Прибыль от продаж – это финансовый результат организации от обычных видов деятельности, полученный в результате вычитания из валовой прибыли коммерческих и управленческих расходов. То есть это прибыль без учета прочих доходов и расходов, таких как арендная плата, проценты по заемным обязательствам и доходы от участия в других организациях.
Прибыль от продаж= Валовая прибыль (убыток) – Коммерческие расходы — Управленческие расходы

Прибыль до налогообложения или бухгалтерская (балансовая) прибыль. Это результат деятельности организации за отчетный период, включающий в себя показатель прибыли от продаж, доходы от участия в других организациях, проценты, подлежащие уплате организацией и подлежащие получению организацией, иные прочие доходы и расходы.
Прибыль до налогообложения = Прибыль от продаж + Доходы от участия в других организациях+ Проценты к получению + Прочие доходы —Проценты к уплате —Прочие расходы
Чистая прибыль или Нераспределенная прибыль отчетного периода – это конечный финансовый результат, выявленный за отчетный период, за минусом причитающихся к уплате за счет прибыли налогов и иных обязательных платежей, установленных законодательством РФ
К причитающимся к уплате за счет прибыли налоги относят:
- для организаций на общем режиме налогообложения – налог на прибыль (по данным декларации по налогу на прибыль);
- для организаций на упрощенной системе налогообложения – налог при УСН (по данным декларации по налогу при УСН);
- для организаций, уплачивающих сельхозналог – ЕСХН (по данным декларации по ЕСХН).
Иные обязательные платежи – это пени по указанным налогам, а также штрафы за нарушение налогового законодательства.

Нераспределенная прибыль организации в целом - это показатель накопленной за все время существования организации нераспределенной прибыли. Он складывается из:
-сумм чистой прибыли (убытка) за каждый отчетный год;
-сумм добавочного капитала от переоценки выбывших в отчётных периодах необоротных активов;
-сумм уменьшения уставного капитала при его доведении до величины чистых активов и т.д.
Кроме того, эта сумма ежегодно может уменьшаться на суммы:
-начисленных учредителям дивидендов;
-увеличения уставного капитала за счет нераспределенной прибыли;
-нераспределенной прибыли, направленной в резервный фонд, и т.д.

2.
Рентабельность — это расчетный экономический показатель, измеряющий эффективность получения финансового результата.
Определение рентабельности позволяет:
- сравнить эффективность различных компаний (инвестиций). Это важно для инвесторов, выбирающих объект инвестиций;
- оценить эффективность использования отдельных ресурсов. Это важно не только для инвесторов, но и для менеджмента компаний.
Рентабельность производства - коэффициент равный отношению прибыли  к средней стоимости основных производственных и нормируемых оборотных средств. Иными словам показатель представляет собой величину прибыли, приходящуюся на каждый рубль себестоимости проданной продукции (производственных расходов).
Рентабельность продаж — процентное отношение чистой прибыли к выручке компании.
Формула расчета рентабельности продаж:

ROS = ЧП/В× 100%,  где

ROS — рентабельность продаж;
ЧП — чистая прибыль;
В — выручка компании.

Рентабельность активов — это процентное отношение годовой чистой прибыли к среднегодовому размеру активов.
Формула расчета рентабельности активов:

ROA = ЧП/А× 100%,  , где

ROA — рентабельность активов;
ЧП — чистая прибыль за год;
А — средний размер активов компании в течение года.

Рентабельность капитала — это процентное отношение годовой чистой прибыли к размеру собственных средств компании или к собственному капиталу.
Формула расчета рентабельности капитала:

ROE = ЧП/E× 100%, где

ROE — рентабельность собственного капитала;
ЧП — чистая прибыль за год;
E — средний размер собственного капитала компании в течение года.
Чем выше ROE, тем эффективнее компания использует собственные средства.
Рентабельность основных фондов (средств) — это процентное отношение прибыли к стоимости основных средств.
Формула расчета рентабельности основных фондов (средств):

ROFA = ЧП / ОС× 100%,  , где

ROFA — рентабельность основных средств;
ЧП — чистая прибыль за год;
ОС — средний размер основных средств компании в течение года.
Рентабельность оборотных активов Оценка эффективности по рентабельности оборотных активов будет иметь значение, если в балансе компании значительную долю занимают активы, которые расходуются в течение одного производственного или торгового цикла — сырье, топливо, товары, удобрения, семена, корма и др.
Формула расчета рентабельности оборотных активов:

RCA = ЧП/ОА× 100%,  , где

RCA — рентабельность оборотных активов;
ЧП — чистая прибыль за год;
ОА — средний размер оборотных активов компании в течение года.
Эффективность вложений можно оценить, рассчитав показатель рентабельности инвестиций — это процентное отношение прибыли, полученной от инвестиций, к произведенным затратам.
Формула расчета рентабельности инвестиций:

[bookmark: _GoBack]ROI = ИП / З× 100%,   где

ROI — рентабельность инвестиций;
ИП — прибыль от инвестиций;
З — инвестиционные затраты.


3.
Экономическая эффективность производства отдельных видов продукции определяется путем сопоставления полученного эффекта с ресурсами или затратами на их получение. Для ее характеристики используют систему показателей. 
К основным показателям экономической эффективности производства товарной продукции растениеводства относят урожайность сельскохозяйственных культур, затраты труда на 1 ц продукции (трудоемкость), себестоимость 1 ц продукции, прибыль от реализации конкретного вида продукции, прибыль на 1 га посевов, уровень рентабельности; нетоварной (кормов) — урожайность кормовых культур, выход кормовых единиц и переваримого протеина с 1 га, себестоимость 1 ц кормов в натуре, 1 кормовой единицы и 1 ц переваримого протеина, затраты труда на 1 ц кормов в натуре, 1 кормовую единицу и 1 ц переваримого протеина.

Основные показатели экономической эффективности производства продукции животноводства — надой молока на одну корову, среднесуточный прирост живой массы скота и птицы, настриг шерсти с одной овцы, среднегодовая яйценоскость кур-несушек, средняя масса одной головы реализованного скота, выход приплода на 100 голов маточного поголовья; расход кормов на 1 ц продукции, затраты труда на 1 ц продукции, себестоимость 1 ц продукции, прибыль от реализации продукции, прибыль на 1 ц продукции или голову скота, уровень рентабельности.

Для определения экономической эффективности переработки сельскохозяйственной продукции применяют такие показатели, как расход сырья на единицу конечной продукции, выход конечной продукции на единицу сельскохозяйственного сырья, затраты труда на единицу продукции, себестоимость единицы продукции, прибыль от реализации продукции, уровень рентабельности.

Экономическая эффективность хранения сельскохозяйственной продукции характеризуется коэффициентом использования емкости хранилищ, потерями продукции при хранении, затратами материально-денежных средств на хранение единицы продукции, прибылью от хранения и уровнем рентабельности.
Валовая продукция – это общее количество произведенной за определенный период организацией продукции. В состав валовой продукции входит сельскохозяйственного предприятия входит:
1. Основная продукция предприятия - зерно, картофель, овощи, молоко, мясо, шерсть и др.;
2. Сопряженная продукция – зернооотходы, приплод и др.;
3. Побочная продукция – солома, навоз и др.;
4. Стоимость многолетних насаждений и незавершенного производства.
В зависимости от назначения валовую продукцию сельского хозяйства делят на две части: 
-нетоварная продукция - продукция, которая потребляется непосредственно в сельском хозяйстве, т.е. используется на производственные цели, например, производство кормовых культур и кормов для животноводства, молоко на выпойку телятам и поросятам, семена и посадочный материал и т.п.;
-товарная продукция – продукция, производимая для реализации.

