План
1. Экономическая природа цен и транспортных тарифов. Основные факторы формирования тарифной политики предприятий.
2. Финансовые результаты деятельности предприятия.
3. Анализ доходности предприятий.

Цена — денежное выражение стоимости. Она выполняет ряд важнейших функций:
	1. Учетную, обеспечивая учет и соизмерение индивидуальных и общественно-необходимых затрат труда;
	2. Распределительную, обеспечивая распределение и перераспределение национального дохода.
	3. Стимулирующую, являясь орудием материального поощрения предприятий за снижение индивидуальных затрат и повышения качества услуг.
	4. Регулирующую, способствуя регулированию спроса и предложения.
Разновидностью цен на продукцию транспорта являются тарифы, которые характеризуют общественно необходимые затраты нa перевозку грузов и пассажиров.
В практической деятельности по установлению цен на автотранспортные услуги должны учитываться, прежде всего, три основных ориентира — себестоимость предоставления услуги, средние цены рынка и предельная платежеспособность потребителя.
	Результирующими показателями работы предприятий являются выручка от реализации продукции (работ и услуг) и добавленная стоимость (валовая добавленная стоимость).
Под выручкой от реализации продукции (работ и услуг) понимается суммарный результат деятельности предприятия, который определяется как сумма выручки (дохода) по каждому виду перевозок, от выполнения погрузочно-разгрузочных работ, от транспортно-экспедиционных операций и прочих работ и услуг по действующим тарифам.
Добавленная стоимость (валовая добавленная стоимость) рассчитывается путем вычитания из валового выпуска (валового дохода) промежуточно потребляемых материальных затрат и услуг, которые включают израсходованные предприятием смазочные и эксплуатационные материалы, топливо и другие материальные ресурсы и услуги. Следовательно, валовая добавленная стоимость включает заработную плату рабочих и служащих, страховые взносы и платежи (в фонды социального и медицинского страхования, пенсионный, занятости), амортизационные отчисления и прибыль.
	Прибыль (убыток) от реализации продукции (работ, услуг) определяется как разница между выручкой от реализации продукции (работ, услуг) без налога на добавленную стоимость и акцизами и затратами на производство и реализацию, включаемыми в себестоимость продукции (работ, услуг).
	Прибыль до налогообложения определяется как прибыль от реализации основной продукции (работ, услуг) плюс доходы от прочей реализации плюс доходы от внереализационных операций.
Та часть прибыли до налогообложения, которая остается после выплаты всех налогов, сборов и платежей в распоряжении предприятия, называется чистой прибылью.


