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Для удовлетворения своих потребностей человеку и обществу в целом необ-

ходимо производить товары и прочие блага, т. е. необходим процесс производства. 

Производство (наиболее обобщенно) – это сфера непосредственного создания цен-

ностей. Производство предполагает функционирование в каждом обществе опре-

деленных производительных сил, которые включают в себя ряд элементов и фак-

торов. В период развития человечества главными факторами производства оста-

ются рабочая сила и средства производства. К рабочей силе можно отнести чело-

веческий фактор, а к средствам производства – материальный фактор.  

Рабочая сила – это способность человека к труду, совокупность его умствен-

ных и физических сил, которые применяются в производстве. С развитием обще-

ства постоянно меняются, развиваются и совершенствуются производительные 

силы. К ставшим уже традиционными рабочей силе и средствам производства до-

бавляются новые факторы производства, например экология, наука, информация, 

технология и т. д. Реализация рабочей силы происходит в процессе труда, поэтому 

понятия «рабочая сила» и «труд» отождествляются. Труд – это целенаправленная 

деятельность людей по созданию жизненных благ. Важнейшим его показателем яв-

ляется производительность труда (результат). Она измеряется:  

1) количеством продукции в единицу времени;  

2) количеством времени на единицу продукции.  

Благодаря повышению производительности труда трудовые ресурсы удешев-

ляют производство, и растет богатство общества.  

Существуют факторы, которые влияют на уровень производительности 

труда:  

1) уровень квалификации, образованности, профессионализма работников, 

занятых на производстве;  

2) степень заинтересованности производителей в результатах своего труда;  

3) уровень развития науки и техники и их применение в производстве;  

4) степень эффективности использования ресурсов производства;  

5) интенсивность (напряженность или скорость) труда;  

6) природные условия (ресурсы, почва, климат); живой труд – непосредствен-

ный труд людей, занятых на производстве, вытесняется работой машин, созданных 

прошлым человеческим трудом; доля прошлого труда увеличивается, а доля жи-

вого труда, наоборот, снижается.  

В новых условиях роль работника в производстве принципиально меняется. 

Он перестает быть исполнителем и становится главным звеном в технологическом 

процессе. Это обусловливает потребность в работнике нового типа, которого отли-

чают высокая и всесторонняя образованность, компетентность, самостоятельное и 

творческое мышление, активность и ответственность в действиях.  

Основные пути формирования работника нового типа:  



1) разносторонняя образовательная и профессиональная кадровая подготовка 

– ведется на основе непрерывного широкопрофильного обучения; новая техника и 

технологии должны появиться в учебных аудиториях раньше, чем на предприятиях;  

2) интеллектуализация труда – проявляется в том, что труд приобретает ум-

ственный, аналитический и творческий характер; человек больше работает головой, 

а не руками;  

3) гуманизация труда – это «очеловечивание» производства; его подстройка 

к запросам работников предприятия, что предполагает выполнение научных реко-

мендаций эргономики, направленных на облегчение, оздоровление и повышение 

комфорта и условий труда; в результате растут эффективность труда и его привле-

кательность для человека;  

4) демократизация производства – осуществляется через участие работников 

в акционерном капитале предприятия, в управлении им, распределении получен-

ных доходов. 

Свою способность к труду человек может использовать по двум основным 

направлениям: либо как предприниматель, организовавший свой бизнес, либо как 

наемный работник у предпринимателя. Особым человеческим ресурсом в произ-

водстве являются предпринимательские способности. Они заключаются в умении 

и готовности человека организовать бизнес или новое дело, принимая на себя все 

связанные с ним затраты и риски. Подлинного предпринимателя отличают огром-

ное трудолюбие, инициативность, новаторство, деловая хватка, умение общаться с 

людьми, убеждать и воздействовать на них. Предприниматель – это организатор и 

движущая сила производства.  

Средства производства состоят из средств труда и предметов труда. Средства 

труда – это предметы, с помощью которых человек создает необходимые блага 

(например, машины, инструменты, оборудование, здания, сооружения, транспорт). 

Предметы труда – это предметы, на которые человек воздействует в процессе про-

изводства и которые составляют материальную основу будущего продукта (напри-

мер, дерево, металл, сырье и другие материалы).  

По происхождению средства производства делятся на два вида:  

1) природные ресурсы – те, которые созданы самой природой (земля, леса, 

водные ресурсы);  

2) произведенные ресурсы – предметы, созданные или обработанные челове-

ком и предназначенные для дальнейшего использования их в производстве (ин-

струменты, машины, оборудование, здания, сооружения, сырье и т. д.).  

Необходимо выделять три уровня производства: 1) труд индивидуального ра-

ботника; 2) производство на микроуровне (фирме, предприятии); 3) производство 

на макроуровне (в рамках общества).  

Для того чтобы произведенный товар нашел своего покупателя, производи-

телям необходимо его доставлять – например, в магазины, оптовые базы, склады и 

т. д. – т. е. производитель товара и его покупатели разъединены в пространстве и 

во времени. Можно сделать вывод, что, помимо производства и потребления, су-

ществуют и другие фазы: распределение результатов производства и обмен ими.  

Производство, объединяющее в себе все остальные фазы, называется воспро-

изводством.  

Но ни одна из фаз воспроизводства не может существовать отдельно, они 

тесно связаны между собой. Воспроизводство бывает двух видов:  



1) экстенсивное – в производство вовлекаются дополнительные природные и 

трудовые ресурсы, при этом техническая основа производства остается без измене-

ния (изменение количества, а не качества);  

2) интенсивное – предполагает совершенствование технологий производства, 

оборудования, что приводит к повышению производительности труда (изменение 

качества, а не количества).  

Для эффективного развития экономике страны необходимо перейти на ин-

тенсивный тип воспроизводства. Различают две формы воспроизводства:  

1) индивидуальное воспроизводство – в масштабе фирмы или отдельного до-

машнего хозяйства;  

2) общественное воспроизводство – в масштабах страны, национальной эко-

номики в целом, что предполагает образование фондов:  

а) фонд возмещения – обеспечивает возобновление средств, потраченных в 

процессе создания продукта (заработная плата работников, средства на покупку 

сырья, обновление технологического оборудования и т. п.);  

б) фонд накопления – обеспечивает организацию процесса воспроизводства, 

образование страховых запасов и резервов страны;  

в) фонд потребления – обеспечивает удовлетворение потребностей всех чле-

нов общества.  

Следует различать 2 типа воспроизводства:  

1) простое воспроизводство. Суть данного типа воспроизводства состоит в 

том, что в течение года произведенный продукт (а точнее его размер и качество), 

остается неизменным. При этом вся полученная выгода (прибавочный продукт) 

идет на личное потребление;  

2) расширенное воспроизводство. Суть этого типа воспроизводства состоит 

в том, что в течение отчетного периода произведенный продукт меняется, т. е. ме-

няется его размер и качество. Источником расширенного воспроизводства является 

прибавочный продукт. При этом прибавочный продукт распадается на фонд по-

требления (данный фонд используется для удовлетворения материальных и куль-

турных потребностей человека) и на фонд накопления (используется для расшире-

ния производства и создания резервов и запасов).  

Для современной экономики характерно расширенное воспроизводство. Это 

предполагает, что новые инвестиции в производство не только возмещают израс-

ходованный капитал (сырье, материалы, оборудование), но и увеличивают его про-

изводительность дополнительными или более эффективными средствами произ-

водства. Так обеспечивается накопление капитала, т. е. укрупнение за счет доба-

вочных капиталовложений в производство. В процессе воспроизводства капитал 

находится в постоянном движении и совершает кругооборот по схеме: закупка 

средств производства – процесс производства – реализация произведенных товаров. 

Такие кругообороты повторяются, образуя оборот капитала. При этом различают 

части производственного капитала (на стадии производства), который оборачива-

ется и переводит свою стоимость на новый продукт по-разному, в зависимости от 

чего производственный капитал делится на основной и оборотный.  

Основной капитал (основные фонды) – это средства труда, которые участ-

вуют в процессе производства, при этом постепенно физически и морально изна-

шиваются и постепенно переносят свою стоимость на стоимость произведенной 

продукции. Таким образом, стоимость основного капитала возмещается в 



стоимость готового продукта постепенно. После реализации товаров она возвраща-

ется предпринимателю в денежной форме частями в виде амортизационных отчис-

лений, которые используются на ремонт и модернизацию средств труда. Основные 

фонды в денежной форме называются основными средствами.  

Основные фонды бывают активные и пассивные.  

Три главных показателя эффективности использования основных фондов: 1) 

фондоотдача – показатель, отражающий степень продуктивности фондов; опреде-

ляется стоимостью продукции, приходящейся на единицу стоимости фондов; 2) 

фондоемкость – показатель, обратный фондоотдаче, он характеризует затраты ос-

новных фондов на выпуск единицы продукции; 3) коэффициент сменности работы 

оборудования – показатель, который показывает, сколько смен в сутки работала 

каждая единица оборудования на предприятии в течение определенного периода. 

Оборотный капитал (оборотные фонды) – это предметы труда, участвующие в про-

изводстве однократно. Они полностью потребляются и сразу переносят всю свою 

стоимость на стоимость произведенной продукции.  

Таким образом, стоимость оборотных фондов возмещает стоимость готового 

продукта полностью. В каждом кругообороте после реализации товара предприни-

мателю полностью возвращается в денежной форме стоимость оборотных фондов. 

Наряду с основными и оборотными фондами, обслуживающими процесс производ-

ства, существуют фонды обращения, которые обслуживают процесс обращения 

(заготовка предметов труда и сбыт готовой продукции). Фонды обращения и обо-

ротные фонды оборачиваются одинаково и используются за один кругооборот, по-

этому их объединяют и в денежном выражении называют оборотными средствами.  

 

2 В экономической теории одним из главных факторов изменения спроса по-

требителя на рынке является фактическое присутствие или отсутствие благ. Блага 

представляют собой средства, которые способны удовлетворить различные потреб-

ности человека и общества в целом. Одни из них имеются в почти неограниченных 

количествах (например, вода, солнце, воздух), а другие – в ограниченном размере. 

Последние называются экономическими благами.  

Существует определенная классификация экономических благ, представлен-

ная такими благами, как:  

1) недолговременные – это блага однократные в употреблении (пища);  

2) долговременные – это блага, используемые человеком многократно 

(одежда);  

3) настоящие блага – это те блага, которые имеются на данный момент;  

4) будущие – это блага, ожидаемые в дальнейшем;  

5) прямые – это блага, направленные только на потребление;  

6) косвенные – это те блага, которые были созданы для сопровождения про-

цесса производства;  

7) взаимозаменяемые – это те блага, которые представлены не только потре-

бительскими товарами, но и ресурсами, использующимися в производственном 

процессе (товары-субституты);  

8) взаимодополняемые – это те блага, которые могут удовлетворять потреб-

ности человека или общества только в совокупности друг с другом.  

Для того, чтобы создать экономические блага, в процессе производства необ-

ходимо задействовать ресурсы.  



Ресурсы – это материальные и нематериальные элементы, участвующие в 

процессе производства. Существует несколько разновидностей ресурсов:  

1) природные ресурсы – это естественные блага, используемые при произ-

водстве товаров и услуг (земля, минералы, лес и т. д.);  

2) человеческие ресурсы – это физические и умственные усилия, которые за-

трачивает работник в процессе производства продукции;  

3) капитальные ресурсы – это фабрики, машины, инструменты, а также 

деньги, расходуемые на их приобретение;  

4) предпринимательские ресурсы – управленческие навыки людей, которые 

необходимы для организации процесса производства.  

Но, к сожалению, все ресурсы ограничены. Природные ресурсы ограничены 

из-за их исчерпаемости. Трудовые ресурсы также ограничены физическими и ум-

ственными возможностями индивидуума, но способны к росту. С одной стороны 

трудовые ресурсы ограничены количественно – числом трудоспособного населе-

ния страны. С другой стороны они могут прирастать качественно по мере роста 

уровня образованности работников, повышения их квалификации и т. п. Капиталь-

ные ресурсы ограничены сроком службы. Предпринимательские же ресурсы огра-

ничены способностями людей, именно поэтому человек не может производить бес-

конечное число экономических благ.  

В обществе постоянно должно происходить равномерное распределение ре-

сурсов между различными отраслями экономики для того, чтобы производить те 

или иные требующиеся виды экономических благ. Так, если в одну отрасль эконо-

мики окажется вовлеченным большое количество ресурсов, то другим отраслям их 

достанется меньше.  

Те ресурсы, которые вовлекаются в процесс производства продукции, являют 

собой факторы производства. Рассмотрим их основные виды:  

1) земля – это природные блага, используемые в процессе производства (воз-

дух, лес, полезные ископаемые и т. п.); земля – ресурс ограниченный, за него взи-

мается плата, которая называется рентой;  

2) труд – это физические и умственные усилия, которые использует человек 

при производстве товаров и услуг; человек соглашается реализовывать свою спо-

собность к труду за плату, которая называется заработной;  

3) капитал затрачивается в процессе производства, следовательно, он будет 

предоставляться в использование за плату, называемую процентом на капитал;  

4) предпринимательство сводит воедино в производственном процессе 

землю, труд и капитал и получает за риск и усилия, вкладываемые в бизнес, плату, 

называемую прибылью (а в случае неудачи предприниматель один несет все 

убытки). 

 

3 «Собственность — это ось, вокруг которой вращается все законодатель-

ство и с которой, так или иначе, соотносятся большей частью права граждан» (Г. В. 

Ф. Гегель). 

Собственность вообще — это такие отношения между людьми, которые 

определяют, кому принадлежат те или иные блага. Для предпринимательства глав-

ное значение имеют отношения собственности на средства производства (на землю, 

сооружения, здания, оборудование, инструменты и т. д.). Отношения собственно-

сти на средства производства — это присвоение средств производства (владение, 



распоряжение, пользование); использование средств производства и реализация 

собственности. 

Исходным моментом являются отношения присвоения средств производства. 

Через эти отношения устанавливается и закрепляется на законодательном уровне 

право различных субъектов (частных лиц, предприятий, государства) быть соб-

ственниками соответствующих средств производства, а именно: владеть ими, поль-

зоваться и распоряжаться. 

Отношения хозяйственного использования средств производства возникают 

только тогда, когда собственник этих средств не использует их лично, а предостав-

ляет во временное пользование другим лицам, например сдает в аренду. 

Отношения экономической реализации собственности проявляются только 

тогда, когда используемые средства производства приносят их владельцу доход 

(прибыль, арендная плата и т. д.). 

Собственность — это признаваемое обществом и охраняемое законодатель-

ством право человека, предприятия или государства владеть, пользоваться и распо-

ряжаться каким-либо ресурсом или экономическим товаром. 

Собственность имеет следующие признаки: 

1) материально-вещественная форма; 

2) наличие отношений, связанных с присвоением; 

3) наличие зависимости получаемого владельцем собственности дохода от 

принадлежащих ему средств производства; 

4) наличие юридических документов, регулирующих отношения собственно-

сти. 

При этом собственность выполняет следующие функции: 

1) соединяет средства производства и рабочую силу; 

2) организует и управляет объектами, принадлежащими владельцу собствен-

ности; 

3) распределяет благо; 

4) сберегает и накопляет благо; 

5) стимулирует и поощряет владельца собственности к более эффективному 

использованию его ресурсов. 

Виды собственности можно различить по двум основным линиям: 

1) по субъектам, т. е. кто владеет собственностью; 

2) по объектам, т. е. чем владеет собственник. 

Первая линия (по субъектам) наиболее важна для экономики. Здесь можно 

увидеть самые разнообразные формы собственности, но основных типов суще-

ствуют два. 

1. Частная собственность выражает присвоение средств производства и ре-

зультатов производства отдельными лицами, т. е. право владеть, пользоваться и 

распоряжаться получает частное лицо. Положительные черты частной собственно-

сти: мощные стимулы к усердному труду; основа материального благополучия; га-

рант свободы и независимости личности; моральное удовлетворение собственника. 

Но есть и отрицательная черта: развиваются индивидуализм, эгоизм и тяга к стя-

жательству, при этом усиливается разобщенность в обществе. 

Частная собственность имеет две главные формы: 

1) собственность самих граждан (индивидуальная собственность); 



2) собственность юридических лиц (собственность организаций, предприя-

тий, фирм, компаний и т. д.). 

2. Общественная (публичная) собственность характеризуется совместным 

присвоением средств и результатов производства. 

Она может выступать в двух формах: 

1) коллективной, при которой права собственника осуществляет коллектив 

людей; 

виды коллективной собственности: 

а) арендная — трудовой коллектив арендует имущество государственного 

предприятия на определенный срок и на условиях возмездного владения; 

б) кооперативная — общее достояние всех членов кооператива, собствен-

ность которых возникает как объединение паевых взносов (вкладов) участников; 

в) акционерная — пропорционально стоимости имущества предприятия вы-

пускаются акции; объектом собственности является финансовый капитал и другое 

имущество, полученное в результате хозяйственной деятельности; 

г) собственность общественных объединений и религиозных организаций со-

здается за их собственный счет, счет пожертвований или передачи государством 

своего имущества; субъектами собственности могут быть церковь, спортивные об-

щества, профсоюзы и т. п.; 

2) государственной собственности, которая может выступать в следующих 

формах: 

а) федеральной собственности, которая является достоянием всех граждан 

РФ; к ней относятся: земля, ее недра, средства государственного бюджета и т. д.; 

б) региональной собственности, владельцем которой являются жители опре-

деленного региона страны; 

в) муниципальной собственности, право собственника которой принадлежит 

местным органам власти; к ней относятся жилищный фонд, предприятия торговли, 

бытового обслуживания, транспортные предприятия и т. д. 

Общественная собственность совершенно необходима в таких сферах, как 

наука, образование, здравоохранение, социальное обеспечение и т. д. 

В разных странах и в разные времена соотношение между частной и обще-

ственной собственностью неодинаково. В социальных и других целях правитель-

ства различных стран проводят то национализацию, то приватизацию собственно-

сти. 

Национализация — это огосударствление собственности, передача ее из част-

ного сектора экономики в государственный. Она может быть двух видов: 

1) безвозмездной, т. е. без компенсации материального ущерба; 

2) возмездной, т. е. с полной или частичной компенсацией ущерба. 

Приватизация — это передача государственной собственности гражданам 

или юридическим лицам. Чаще передача собственности происходит посредством 

ее продажи на аукционах, а также сдачи в аренду с последующим выкупом. 

Существуют и другие процессы разгосударствления (предприятия освобож-

даются от непосредственного государственного управления), формами которого 

выступают: 

1) аренда; 

2) выкуп; 

3) создание ассоциаций, акционерных обществ, кооперативов и т. п. 



Процессы приватизации в каждой стране происходят по-разному. Однако все 

они сталкиваются со следующими трудностями: 

1) связь приватизации с изменением властных отношений в обществе; 

2) масштабы приватизации; 

3) отсутствие рациональной рыночно-конкурентной среды; 

4) технические сложности; 

5) необходимость идеологического выбора; 

6) отсутствие на стартовом этапе необходимой институциональной струк-

туры. 

В нормальных условиях национализация и приватизация захватывают лишь 

отдельные секторы экономики. 

 

4 Система – это множество элементов, которые образуют определённое един-

ство и целостность за счёт устойчивых взаимоотношений и связей между элемен-

тами внутри этой системы. 

Экономические системы – это совокупность взаимосвязанных экономиче-

ских элементов, образующих определенную целостность, экономическую струк-

туру общества; единство отношений, складывающихся по поводу производства, 

распределения, обмена и потребления экономических благ. 

Выделяют следующие особенности экономической системы: 

1. взаимодействие производства и потребления;- Чем выше производство тем 

выше объем потребления и более стабильные цены. (Например: Помидоры зимой 

– дорогие, летом дешевые) 

2. порядочность производства и потребления – чем ниже производство, тем 

ниже потребление, но на практике случаются исключения (график производства и 

потребления (гречка)) 

Для того чтобы определить, какой тип экономической системы доминирует 

в данной экономике, необходимо определить её главные составляющие: 

1. какая форма собственности считается преобладающей в экономической си-

стеме; (в экономике в большинстве случаев рассматривается такие формы соб-

ственности как частные или государственные (в нашей стране по количеству пре-

обладает частная собственность, а по стоимости организаций – государственная 

(государство имеет крупную долю собственности практически во всех газовых и 

нефтяных компаниях)). 

2. какие методы и приемы используются в управлении и регулировании эко-

номикой; (существует 2 способа регулирование экономики: мягкие и жесткие) 

3. какие применяются методы при распределении ресурсов и благ; (суще-

ствует 2 подхода к распределению ресурсов и благ: социалистический и капитали-

стический, социалистический – когда у всех всего поровну, а капиталистический – 

кто сколько заработал, тот столько и получит.) 

4. каким способом происходит установление цен на товары и услуги (цено-

образование). Существует 3 способа: 1. Под действием спроса и предложения т . е. 

рыночные цены. 2. Это государственные цены. 3. Смешанный, чаще всего государ-

ство устанавливает цены на социально значимые товары (хлеб, спички, мыло и т.д.) 

или на товары и тарифы естественной монополии (например: Газпром - единствен-

ный продавец газа в стране, поэтому государство устанавливает максимально до-

пустимый рост тарифов) 



Одной из наиболее распространенных является следующая классификация 

экономических систем. 

1. Традиционная экономическая система – это система, в которой все основ-

ные экономические вопросы решаются на основе традиций и обычаев. Такая эко-

номика существует до сих пор в территориально удаленных странах мира, где насе-

ление организовано по племенному укладу (Африка). Она базируется на отсталой 

технологии, широком распространении ручного труда, ярко выраженной много-

укладности экономики (различные формы хозяйствования): натурально-общинные 

формы, мелкотоварное производство, которое представлено многочисленными 

крестьянскими и ремесленными хозяйствами. Товары и технологии в такой эконо-

мике традиционны, а распределение осуществляется по кастовому признаку. Для 

такой системы характерна активная роль государства. 

2. Командная или административно-плановая экономика – это система, в ко-

торой доминируют общественная (государственная) собственность на средства 

производства, коллективное принятие экономических решений, централизованное 

руководство экономикой посредством государственного планирования. В качестве 

координирующего механизма в такой экономике выступает план. Существует ряд 

особенностей государственного планирования: 

1) непосредственное управление всеми предприятиями из единого центра – 

высших эшелонов государственной власти, что сводит на нет самостоятельность 

хозяйственных субъектов; 

2) государство полностью контролирует производство и распределение про-

дукции, в результате чего исключаются свободные рыночные взаимосвязи между 

отдельными предприятиями; 

3) государственный аппарат руководит хозяйственной деятельностью с по-

мощью преимущественно административно-распорядительных методов, что под-

рывает материальную заинтересованность в результатах труда. 

3. Рыночная экономика (чистый капитализм) – экономическая система, осно-

ванная на принципах свободного предпринимательства, многообразия форм соб-

ственности на средства производства, рыночного ценообразования, конкуренции, 

договорных отношений между хозяйствующими субъектами, ограниченного вме-

шательства государства в хозяйственную деятельность. В процессе исторического 

развития человеческого общества создаются предпосылки для укрепления эконо-

мической свободы – возможности индивида реализовать свои интересы и способ-

ности путём активной деятельности в производстве, распределении, обмене и по-

треблении экономических благ. 

Такая система предполагает существование многоукладной экономики, т.е. 

комбинирование государственной, частной, акционерной, муниципальной и дру-

гих видов собственности. Каждому предприятию, фирме, организации предостав-

ляется право самим решать что, как и для кого производить. При этом они ориен-

тируются на спрос и предложение, а свободные цены возникают в результате взаи-

модействия многочисленных продавцов с многочисленными покупателями. Сво-

бода выбора, частный интерес формируют отношения конкуренции. Одной из глав-

ных предпосылок чистого капитализма выступает личная выгода всех участников 

экономической деятельности, т. е. не только капиталиста-предпринимателя, но и 

наемного работника. 



4. Смешанная экономика – экономическая система с элементами других эко-

номических систем. Данная система оказалась наиболее гибкой, приспособленной 

к изменяющимся внутренним и внешним условиям. В Рамках этого типа экономики 

государство выполняет следующие функции: 

1) поддерживает и облегчает функционирование рыночной экономики (за-

щита конкуренции, создание законодательства); 

2) совершенствует механизмы функционирования экономики (перераспреде-

ление доходов и богатства), регулирует уровень занятости, инфляции и т. п.; 

3) стабилизирует экономику следующими способами: 

создание устойчивой денежной системы; 

обеспечение полной занятости; 

5. Переходная экономика – наблюдается в период смены типа экономической 

системы (наша экономика в период с 1991 по 1996, переход с командно-админи-

стративной к рыночной (в итоге перешли к смешанной)). 

 

5 Множественность экономических целей при ограниченности ресурсов ста-

вит проблему экономического выбора (economic choice) — выбора наилучшего из 

альтернативных вариантов их использования, при котором достигается максималь-

ное удовлетворение потребностей при данных затратах. Перед каждым человеком, 

фирмой и обществом в целом возникают проблемы, что, как и для кого производить, 

т. е. как определить условия и направления использования ограниченных ресурсов. 

Экономическая наука при этом не только пытается зафиксировать то, что есть, но 

и разрабатывает наилучшие варианты решения возникших проблем. В последнем 

случае возникает проблема рационального ведения хозяйства (economizing): все 

общество как бы участвует в игре со строго определенными и заранее всем извест-

ными правилами подобно партии в бридж. При этом обычно предполагается, что 

субъектом хозяйства выступает "homo economicus" — разумный (рациональный) 

индивид, хорошо обученный, имеющий глубокие общие и профессиональные зна-

ния, а также большой практический опыт ("человек-компьютер"). Его целью явля-

ется достижение максимальных результатов при данных затратах ресурсов или ми-

нимизация затрат при достижении намеченной цели. Такая предпосылка довольно 

нереальна, так как существующая статистика слишком неточна, методы анализа 

довольно грубы, а информация о реальной деятельности хозяйствующих субъектов 

весьма ограничена. Тем не менее теория оптимизации служит своеобразным руко-

водством к рациональной деятельности. В экономической теории предполагается, 

что каждый хозяйствующий субъект стремится к максимизации: потребитель — 

удовлетворения своих потребностей, фирма — прибыли, профсоюз — доходов его 

членов, государство — уровня народного благосостояния или, согласно теории об-

щественного выбора, престижа политиков. 

Издержки одного блага, выраженные в другом благе, которым пришлось пре-

небречь (пожертвовать), называются альтернативными издержками (opportunity 

costs), издержками неиспользованных возможностей или вмененными издержками.  

Рассмотрим условный пример. Путешествие из Санкт-Петер бурга в 

Москву занимает 8 часов поездом и 3 часа самолетом (с учетом времени поездки в 

аэропорт). Стоимость проезда поездом 100 рублей, самолетом — 250 рублей. В пу-

тешествие отправляются трое: Абрамов, Борисов и Венгеров. Часовая ставка 

оплаты труда Абрамова — 20 рублей в час, у Борисова — 30, у Венгерова — 50. 



Каким видом транспорта поедут эти люди? 100 рублей в данном случае — неиз-

бежные затраты: какой бы из имеющихся в наличии транспорт ни выбрать, меньше 

затратить не удастся. Поэтому дополнительными (предельными) затратами явля-

ются 250—100=150 рублей. Неизбежные потери времени составляют 3 часа, допол-

нительные (предельные) потери равны 8—3=5 часам. Предметом анализа является 

сопоставление этих 150 рублей и 5 часов времени. Абрамов за эти 5 часов зарабо-

тает лишь 100, его альтернативные издержки (100) меньше, чем дополнительные 

затраты на покупку авиабилетов (150). Следовательно, для него рациональнее (вы-

годнее) поехать поездом. Часовая ставка Борисова — 30. В результате полета 

само летом он сэкономит 5 часов, за которые может заработать 150 рублей. Сле-

довательно, экономия времени дает возможность вернуть затраченную на авиаби-

лет сумму. Поэтому ему с точки зрения рационального поведения все равно, ехать 

ли поездом и потерять 5 часов времени или лететь самолетом и "отработать" пере-

расход ресурсов. 

Что же касается Венгерова, то очевидно, что для него, как говорил Б. Фран-

клин, "время — деньги", так как за 5 часов он сможет заработать 250 рублей, что 

значительно больше дополнительных затрат на авиабилет. Итак, с точки зрения ра-

ционального поведения: Абрамов поедет поездом, Венгеров полетит самолетом, а 

Борисову все равно. Этот простейший случай дает прекрасный пример принятия 

экономических решений. Они принимаются, когда дополнительные (предельные) 

выгоды должны быть не меньше дополнительных (предельных) издержек:  

MB > МС,  

где MB (marginal benefit) — предельные выгоды,  

МС (marginal cost) — предельные издержки. 

Производственные возможности (production возможности capacity) — воз-

можности общества по производству экономических благ при полном и эффектив-

ном использовании всех имеющихся ресурсов при данном уровне развития техно-

логии. Возможный выпуск продукции характеризует кривая производственных 

возможностей. Поясним это на условном примере. Допустим, что в обществе про-

изводятся лишь два блага: зерно и ракеты. Если общество использует свои ресурсы 

для производства только зерна, то оно производит его 5 млн. т; если же только для 

производства ракет, то их производится б штук. При одновременном производстве 

обоих благ возможны следующие сочетания (см. рис). Из таблицы видно, что вся-

кое увеличение производства ракет (с 0 до 6 штук) снижает производство зерна (с 

5 млн. до 0 т ), и наоборот. Линия АБВГДЕЖ, которую называют кривой производ-

ственных возможностей (production possibility curve), показывает альтернативные 

варианты при полном использовании ресурсов. Все точки, расположенные внутри 

фигуры ОАЖ, означают неполное использование ресурсов, например точка К (од-

новременное производство 2,5 млн. т зерна и трех ракет). И наоборот, любая про-

изводственная программа, характеризуемая точками за пределами фигуры ОАЖ, 

не будет обеспечена наличными ресурсами (например, точка И). Кривая производ-

ственных возможностей обычно имеет выпуклую форму (вогнута к началу коорди-

нат). Это означает, что, изменяя структуру производства, например, в пользу ракет, 

мы будем в большей мере использовать в производстве ракет сравнительно мало-

эффективные для этого ресурсы. 
 



 
 

Поэтому каждая дополнительная ракета требует все большего сокращения 

производства зерна (и наоборот). Производство первой ракеты вызвало сокраще-

ние производства зерна на 0,2 млн. т, второй — на 0,3 млн., третьей — на 0,6 млн. 

т и т.д. Этот пример наглядно иллюстрирует закон убывающей производительно-

сти. Кривая производственных возможностей исторична, она отражает достигну-

тый уровень развития технологии и степень использования имеющихся ресурсов. 

Если увеличиваются ресурсы или улучшается технология, площадь фигуры ОАЖ 

растет, кривая АБВГДЕЖ сдвигается вверх и вправо. 

 

 
 

Если процесс происходит равномерно, то кривая АЖ симметрично смеща-

ется до положения А'Ж' (см. рис. ). Если происходит одностороннее увеличение 

эффективности технологии производства одного из благ, то сдвиг носит асиммет-

ричный характер (см. рис. ). При одностороннем расширении производства зерна 

кривая АЖ смещается до положения А , при увеличении производства ракет — до 

положения АЖ. Кривая производственных возможностей может быть использо-

вана для характеристики структурных сдвигов между промышленностью и сель-

ским хозяйством, общественными и частными благами, текущим и будущим 



потреблением (потребительскими и инвестиционными товарами и услугами) и т.д. 

В условиях ограниченности ресурсов проблема экономического выбора неустра-

нима, однако в различных экономических системах она решается по-разному. В 

традиционном обществе выбор зависит от традиций и обычаев, в командной эко-

номике — от воли правящей элиты, в рыночном хозяйстве — от рыночной конъ-

юнктуры. 


